
 

ACCOUNTMANAGER BUITENDIENST 

Ben jij commercieel gedreven, technisch onderlegd en heb je een passie voor de 
maritieme wereld? Weet jij op een natuurlijke manier relaties op te bouwen en te 
versterken, en krijg je energie van het adviseren van klanten over hoogwaardige 
nautische producten? Dan is deze rol bij Belship B.V. jou op het lijf geschreven.   

Dit ga je doen  
Als Accountmanager Buitendienst ben jij hét gezicht van Belship B.V. bij klanten en 
prospects in de jachtbouw en watersportbranche. Je onderhoudt bestaande relaties en 
bouwt actief aan nieuwe, waarbij je ook hebt voor commerciële kansen en kwaliteit. Je 
begrijpt de technische aspecten van onze producten en weet deze te vertalen naar 
concrete oplossingen voor de klant. 

Je bezoekt scheepswerven, watersportwinkels en beurzen, identificeert klantbehoeften 
en adviseert op maat. Daarnaast werk je nauw samen met je collega’s van de 
binnendienst, inkoop en marketing om klanten optimaal te ondersteunen.   

Jouw belangrijkste taken:  
• Beheren en uitbreiden van bestaande klantrelaties.  
• Actief benaderen van nieuwe klanten en marktkansen signaleren.  
• Opstellen en opvolgen van offertes in samenwerking met de binnendienst. 
• Bezoeken van beurzen, netwerkevenementen en klantlocaties. 
• Verzorgen van presentaties en productdemonstraties. 
• Invoeren en bijhouden van klant- en verkoopgegevens in Exact. 
• Continu bijdragen aan de commerciële doelstelling van Belship B.V.  

Dit ben je  
Je bent ondernemend, resultaatgericht en weet met enthousiasme en 
overtuigingskracht klanten te binnen. Je combineert technisch inzicht met een 
dienstverlenende houding en vindt het leuk om binnen een groeiende organisatie met 
korte lijnen te werken.  

Daarnaast beschik je over:  
• Een gezonde dosis humor.  
• MBO+ of HBO werk- en denkniveau. 
• Enkele jaren commerciële buitendienstervaring in de maritieme sector.  
• Technische affiniteit en interesse in nautische producten.  
• Uitstekende communicatieve vaardigheden in het Nederlands en Engels. 
• Ervaring met CRM-systemen (Exact is een pré) en het Microsoft Office 
pakket. 
• Woonachtig in de regio Midden-Nederland.  
• Rijbewijs B. 

 
  



 
Dit krijg je  
Bij Belship B.V. krijg je de kans om te werken in een dynamische organisatie met een 
uitstekende reputatie binnen de maritieme sector. Je komt terecht in een jong en 
enthousiast team dat samenwerking en humor belangrijk vindt.  
Wij bieden jou: 

• Een aantrekkelijk startsalaris tussen de € 3.500 en € 4.000,- o.b.v. 40 uur 
(afhankelijk van ervaring).  
• Bonusmogelijkheden. 
• Een auto, telefoon en laptop van de zaak. 
• Ruimte voor professionele ontwikkeling en doorgroeimogelijkheden. 
• Een afwisselende functie met veel zelfstandigheid en 
verantwoordelijkheid.  
• Uitzicht op een vast dienstverband. 

Hier ga je werken  
Belship BV is al sinds 1960 groothandel en importeur van nautische producten en 
toebehoren voor de watersport en jachtbouw. Als exclusief distributeur van 
toonaangevende merken leveren we een breed assortiment kwaliteitsproducten aan 
scheepswerven, jachtbouwers en watersportwinkels. We zijn trots op onze 
gespecialiseerd medewerkers en onze focus op innovatie en klantgerichtheid.  

Klinkt dit als jouw volgende stap?  
Stuur dan je sollicitatie naar linda@belship.nl, t.a.v. Linda Teeuwen. 

Acquisitie n.a.v. deze advertentie wordt niet op prijs gesteld.  
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